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Desarrollar competencias prdcticas para
integrar herramientas de Inteligencia
Artificial en los procesos de comercio
exterior, logistica internacional, aduanas,
inteligencia comercial y toma de decisiones
estratégicas; para mejorar la productividad,
lograr la reduccidn de tiempos en andlisis
y actividades repetitivas, mejorando la calidad
de las decisiones empresariales.
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Este taller estd dirigido a Emprendedoras (es),
Estudiantes, Empresarias (o0s), Directivos, Gerentes,
Jefes, Lideres de Equipo, Coordinadores, y Profesionales
de los Departamentos de Compras Internacionales,
Comercio Exterior, Operaciones, Logistica y
afines; que se encuentren relacionados o quieran
relacionarse con las importaciones o exportaciones
y que necesiten formarse en la tematica para
mejorar sus perfiles profesionales y los resultados
de la empresa o emprendimiento.
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v Fundamentos para la nueva era del Comercio Exterior
impulsado porlA.

* La evolucién de la 1A

* |IA Generativa, Agentes de IA, multimodalidad.

* Impacto y casos de éxito en: importaciones, exportaciones,
aduanas, logistica y compras internacionales.

* Riesgos, Buenas prdacticas y Aspectos éticos

* Prompting para los Negocios y el Comercio, frameworks

* Ejemplos daplicados a: clasificacion arancelaria, logistica,
compras, tratados comerciales, reglas de origen, gestion
documental, Incoterms, entre otros.

v IA para Inteligencia comercial y mercados
Internacionales.

- Plataformas para investigacion de paises.

* Uso de bases de datos comerciales.

* Andlisis PESTEL, benchmarks internacionales. .

* Investigacion de tendencias, deteccion de oportunidades,
andlisis competitivo.

* BUsqueda inteligente.

- Construccidon de perfiles de mercado.

+ Andlisis de consumidores.

- Interpretacion de estadisticas.

 Construccidon de reportes ejecutivos.

* Visualizacion de informacion.

* Storytelling con datos.

*+ Generacion automatica de dashboards.

v IA aplicada a importaciones desde Chinay compras
Internacionales.

* BUsqueda y validacion de proveedores. .

* Herramientas de IA especializadas en e-sourcing

* Comparacion de cotizaciones, interpretacion de
catdlogos. : i,

* Andlisis de riesgos, preparacion para negociaciones.

* Andlisis de contratos.

* Evaluacion de ferias internacionales.

* Creacion de matrices comparativas.

v IA aplicada en gestion Documental y Aduanera.

* Explicacion de normas, andlisis de regulaciones.

* Generacion de checklists, interpretacion y revision
documental. . -

* Preparacion de informes, resimenes automaticos.

* Extraccidn de informacion.

* Interpretacion de certificados.

* Automatizacién documental.
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MODULO 5:

v Buenas practicas para mejorar la productividgg_ conlA.

Integraciones: Office, Google, Power B, Excel, etc.
Correo electronico, Reuniones. /
Gestidon documental.

Automatizacion de procesos. s \
Generacion de presentaciones. (S
IA en local. Wy 5

Cada grupo o alumno resolverd un caso completo
y a lo largo del taller ird disefiando su propio

asistente/agente para su puesto de trabajo o
similar.

integrador final » ndo IA <

Casos de uso y escenarios que los alumnos iran_ .;’f
J resolviendo durante el taller: -

Creacion del mapa de
oportunidades para IA ‘
ecuatoriano.

Seleccionar el mejor mercado
para exportar un producto
dentro de la empresa.

pll Construccion de un reporte Y Evaluacion comparativa (manual
o=— 1 ejecutivo sobre un mercado = [li] y automatizada) de proveedores
= internacional / producto. utilizando IA.

] Automatizar un proceso cotidiano
@ y repetitivo del area escogida por
=0 el alumno.

) Andlisis completo de un_
— expediente de importacion,
= insights.

o
o

Se aplicard una evaluacion teérica a

Evaluacion . . A IR
| de conocimientos ’gga/gsrggdcutigstlononos al finalizar
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Hasta el 23 de Octubre
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Consultor y Trainer en Comercio Exterior

Profesional con una sélida trayectoria de mas de 20 afos
en Comercio Exterior, con una profunda comprension
de los procesos logisticos, aduaneros y de facilitaciéon
del comercio. Ha asesorado a entidades publicas y
privadas en admbitos de la Logistica, Aduanas, Ecuapass,
Transformacién digital, e Inteligencia de Negocios.
Durante su trayectoria ha creado soluciones
tecnoldgicas innovadoras para el comercio exterior,
puesto que es Ingeniero en Sistemas, especialista en
Comercio Electronico, Sistemas de Informacion, Big
Data y Entornos Virtuales de Aprendizaje.

Su experiencia incluye posiciones estratégicas y participacion en proyectos clave a nivel nacional e
internacional, asi como una Certificacion de Formador de Formadores.

Informacién y Ventas

Lissette Pinargote
Coordinadora de Marketing

B Ipinargote@camarachina.ec © 096 898 9466

(Canal de pago )

0 Banco Camara de Comercio N2 0001600770
# Guayaquil Ecuatoriano China Cuenta Corriente




